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 مقدمه 

 صادرات نشان دهنده بهره یشرکت ها برا یکشور صادرات است و آمادگ یرشد اقتصاد یاز راه ها یکی

مجوز  افتیتا نحوه در تیفیمحصول با ک دیآنها است. تمام مراحل صادرات از زمان تول یو عملکرد بالا یور

ماهر توانمند  یروین دیورود شرکت ها به بخش صادرات با یاست. برا یدانش کاف ازمندیصادرات ن

با مراحل  دیشرکت ها با نیا تیفیمحصولات با ک دیولکند. علاوه بر ت دیصادرات تول ژهیمرغوب، و یمحصولات

 یقانون یهاهیبه رو دیدر بستر صادرات با یتیشروع هر فعال یبرا آشنا باشند. زیمجوز صادرات ن افتیدر

ورود به حوزه  یکه برا یکار نیاول ست؟یصادرات چ یبرا ازیموردن یهامجوز دیدانیم ای. آدیآن توجه کن

ها و مجوز نیبا ا ییآشنا نیاست؛ بنابرا یلازم و کسب جواز صادرات یهامجوز هیانجام داد، ته دیصادرات با

 .ورود تاجران به حوزه صادرات خواهد بود یبرا یاساس یهاازینشیاز پ یکیآن،  افتیدر احلمر
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 ست؟یصادرات چ -1

انتقال کالا از داخل به خارج از کشور است و درکنار واردات، تجارت بین المللی را به معنای  صادرات

دهد. برای تولید کنندگان که قصد صادرات محصول را دارند، بررسی بازار کشور مقصد بسیار تشکیل می

ودآوری مهم می باشد. در واقع قبل از بررسی نحوه دریافت مجوز صادرات باید هزینه های انتقال کالا و س

ناشی از آن مطالعه شود تا اقتصادی بودن این کار تایید گردد. صادرات انواع مختلفی دارد و آشنایی با 

هر کدام از آنها برای صاحبان کسب و کار لازم است. مراحل انجام صادرات و مشخصات کالاهای صادراتی 

برای فروش و به صورت قطعی  گردد. به صورت کلی مجوز برخی از محصولاتطبق قانون گمرک تعیین می

صادر می شوند، ولی خروج برخی کالاها از کشور به صورت موقت است که هر کدام دارای قوانین خاص 

  .خود هستند

نحوه دریافت مجوز صادرات برای انواع محصولات بر طبق قوانین موجود متفاوت است. با توجه به نوع 

قطعی و ممنوع تقسیم می شود. در انواع قطعی مجوز محصول، صادرات محصول به سه نوع مشروط، 

صادرات برای کالا بدون هیچ مانعی صادر می گردد. اگر نام محصول در قانون تجارت در ردیف موارد 

ممنوعه باشد، اصلا اجازه خروج از کشور را نخواهد داشت. اگر محصولی نیاز به دریافت مجوز و بررسی 

 .ت این مراحل انجام خواهد شدداشته باشد، حتما قبل از صادرا
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  نحوه دریافت مجوز صادرات -2

نحوه دریافت مجوز صادرات برای انواع کالاها نیازمند اطلاعات کافی است. برخی از شرکت ها به صورت 

مستقیم اقدام به صادرات می کنند و از نظر مالی و نیروی انسانی توانایی انجام این امور را دارند. در 

صورتی که شرکت یا افرادی در این زمینه توانمند نباشد باید از شرکت های متخصص در زمینه صادرات 

مشاوره بگیرد. شرکت های مشاوره ای که با نحوه دریافت مجوز صادرات آشنا هستند و تجربه فراوانی در 

  .این حوزه دارند، در فرصت کوتاهی مسیر صادرات را هموار می کنند

ولین مرحله برای دریافت مجوز صادرات فعالیت در یک شرکت قانونی است که تمام مدارک مهمترین و ا

لازم برای ثبت شرکت را دارد. از طریق حساب بانکی شرکت، مبادلات انجام می شود و به همین دلیل وجود 

ی به شرکت قانونی الزامی است. اگر امور صادرات شرکت را به افراد متخصص بسپارید در فرصت کوتاه

بررسی بازار کشور مقصد می پردازند. محصول صادراتی با توجه به قوانین گمرک و قیمت آن در بازار 

کشور مقصد ارزیابی می شود. بررسی مالی و سرمایه گذاری که برای صادرات در نظر گرفته، باید زیر نظر 

رای صادرات، بازاریابی محصول مشاورین باشد تا کمترین خسارت وارد شود. در واقع قبل از دریافت مجوز ب

 .انجام شده تا به بازار فروش مناسب و در نهایت سود بیشتری دست یابند
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 م؟یدار ازین یشروع صادرات به چه مدارک یبرا -3

و  ییچه به روش هوا ینیو حمل کالا چه به روش حمل و نقل زم یوکار صادراتکسب یاندازراه یبرا

مدارک امکان صادرات کالا به  نیداشت. بدون ا میخواه ازیو مدارک ن هانامهیگواه یبه برخ ،ییایدر

 .شودیفرد داده نم

به  ازیدر حوزه واردات و صادرات کالا ن تیفعال یبرا یشرکت بازرگان ای: هر بازرگان یکارت بازرگان .1

قانون صادرات و واردات،  2است و طبق ماده  یمجوز قانون کیکارت  نیدارد. در واقع ا یکارت بازرگان

 تیفعال یتجارت خارج نهیکه در زم شودی( اجازه داده میقیحق ای یبه دارنده آن )اعم از شخص حقوق

کارت  نی. اعتبار ادیمراجعه کن یاتاق بازرگان تیسابه وب دیتوانیم یکارت بازرگان افتیدر یکند. برا

 .شود دیاعتبار آن تمد دیمدت، با نیساله است و بعد از گذشت ا کی

کالا،  کیصدور  یکشور، برا یموارد ممکن است که وزارت بازرگان یمجوز صدور کالا: در بعض افتیدر .2

صدور مجوز کالا  افتینسبت به در دیصورت بازرگانان با نیخود را اعلام نکرده باشد. در ا یموافقت کل

 مانیس ،ییایمیش دانواع کو ر،یش ،یصادرات روغن نبات یاقدام کنند. در حال حاضر بازرگانان برا

 ن،یسنگ آلاتنیماش کی، لاست399، تراکتور 955 نیکمبا کننده،یانواع واکسن دام، ضدعفون ،یخاکستر

 آلاتنیدارند، صادرات ماش ستیز طیحفاظت مح ای کیژنت ریکه جنبه ذخا ینبات ای یآرد، نان، اقلام دام

 یعیو روغن موتور، نفت خام، گاز طب هالحلا ،یمیقلم محصولات پتروش 51هر نوع چوب خام،  د،یخط تول

مجوز صدور هم جزو  نیبه مجوز صدور کالا دارند؛ بنابرا ازین ،یشگاهیو پالا یسرچاه یهاو فرآورده

 .اسناد و مدارک لازم جهت صادرات کالا است
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عنوان سند سلامت به یبهداشت نبات یحسب مورد(: گواه ،ینبات ،ی)دام نهیبهداشت و قرنط یاخذ گواه .3

 ی. گواهگرددیصادر م یتوسط سازمان متبوع کشاورز یگواه نی. اشودیشناخته م اینباتات در دن یبهداشت

 ایوع دام زنده صدور هر ن ایکه قصد ورود  یبازرگانان یبرا یقانون دامپزشک 7هم طبق ماده  یبهداشت دام

ها، داروها، واکسن ،یخام دام یهادار، اسپرم دام، فرآوردهمرغ نطفهمثل تخم یصادرات محصولات دام

دام  یمتراکم، دارو و مکمل غذا ییمواد غذا ،یپزشکسموم دام ،یمواد ضدعفون ،یکیولوژیها و مواد بسرم

 .شودیصادر م یرا دارند، توسط سازمان دامپزشک

 یکالا کهیهستند. درصورت یاستاندارد صادرات یها مشمول قانون اجباراز کالا یاریاستاندارد: بس یگواه .4

 .خواهد بود یاستاندارد الزام یگواه افتیحضور داشته باشد، در ستیل نیموردنظر شما در ا یصادرات

 یفلزات باشد، به گواه یهاانواع قراضه ای ییشما جزو مواد غذا یصادرات ی: اگر کالایاتم یانرژ یگواه .5

 .داشت دیخواه ازین یاتم یانرژ

گوناگون باشد، بازرگانان موظف خواهند  یصادرات یهابسته یمحتوا کهی: درصورتیبندصورت عدل هیته .6

کرده و به سازمان گمرک ارائه دهند.  هیته (Packing List ای یبسته بند ستیل) یبندعدل ستیبود که ل

 .کند یرا باز و بازرس هاتهاجازه را دارد که همه بس نیآماده نشود، گمرک ا یبندصورت عدل کهیدرصورت

. مثلا اگر دیداشته باش ازین یاخاص به مجوز جداگانه یهاکالا یبرخ یموارد فوق، ممکن است برا برعلاوه

 .دیکن هیتحت عنوان شناسنامه فرش ته یسند دیصادرات آن با یباف باشد، برافرش دست یصادرات یکالا
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 ست؟یصادرات چ یبرا ازیمورد ن یهامجوز -4

 کیلازم را آماده کرده و  یهامجوز دیبا د،یخود را در حوزه صادرات آغاز کن تیفعال دیبتوان نکهیا یبرا

کردن مراحل  یو ط ی. پس از ثبت شرکت با مراجعه به اتاق بازرگاندیبه ثبت رسانده باش یشرکت قانون

 یاز موارد قانون ریغ آور،داشتن صادرات موفق و سود ی. برادیکن افتیدر یکارت بازرگان دیمربوطه، با

کردن بازار هدف،  دایو پ یابیمناسب کالا، بازار یبندبسته ت،یفیبا ک داتیهمچون تول یبه نکات مهم دیبا

 .دیتوجه داشته باش

 کرد؟ هیمختلف ته یهامجوز دیمختلف با یهاکالا یبرا ایآ -5

 یهاشامل کالا یبنددسته نی. اشوندیم میتقس یها به سه دسته اصلپروسه صدور مجوز صادرات، کالا در

ممنوع الصدور است. بسته به نوع کالا، صدور مجوز صادرات و نوع  یهامشروط و کالا یهامجاز، کالا

 .متفاوت باشد تواندیم هانامهیگواه

 یبازرگانان گواه ستین ازین یعنی. شودیصادر م یعموم یهامجاز فقط مجوز یهاات کالاصادر یبرا

 یمشروط کم یهاکالا یمجوز برا افتیدر ندیکنند. فرآ افتیدر یبهداشت دام یگواه ایاستاندارد 

که همه اسناد و مدارک لازم  شودیداده م یها زمانکالا نیو دشوارتر است. اجازه صادرات ا تردهیچیپ

مجوزها،  افتیبر درشده باشند. علاوه یط یقانون یهاندیو همه فرآ دیکرده باش افتیصادرات را در یبرا

 یو سازمان گمرک برا یمثل وزارت بازرگان ییهاسازمان یمشروط به موافقت کل یهاصادرات کالا یبرا

 .داشت دیخواه ازیها از کشور، نکالا نیخروج ا
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حدس زد، صدور  توانیطور که از نام آن مممنوع الصدور است. همان یهامربوط به کالا یبنددسته نیآخر

 کیکشور، در  یاسیس ایو  یاقتصاد ،یاجتماع طیبسته به شرا تواندیدارد. دولت م یها منع قانونکالا نیا

جات در  یفیص یمثال صادرات برخ وانعنها از کشور را ممنوع کند. بهاز کالا یخاص، خروج برخ یبازه زمان

واردات از هند در  ای. شودیباشد، ممنوع اعلام م ادیز یها در بازار داخلکالا نیا یکه تقاضا برا یفصول

 .است ریپذفقط با مجوز وزارت دفاع امکان ییهوا یبردارلمیمخصوص ف یهاخصوص دستگاه

 افتینسبت به در زیقبل از هر چ دیدر حوزه صادرات با تیآغاز فعال یبرا یبازرگان یهاو شرکتتاجران 

 ،یالمللنیها و عقد قرارداد با شرکت حمل و نقل بمجوز نیا افتیلازم اقدام کنند. بعد از در یهامجوز

شرکت  کیاز مراحل مهم در روند صادرات کالا، عقد قرارداد با  یکی. دیکار صادرات کالا را آغاز کن دیتوانیم

 .است یالمللنیونقل بحمل

  جابجایی پول -6

در نحوه دریافت مجوز صادرات به مرحله جابجایی پول می رسیم که بسیار مهم می باشد. انتقال پول باید 

  .دقیق و از مسیر های معتبر بانکی و یا صرافی های دارای مجوز باشد

کنید که دانش به روز در این حوزه تنها زمانی در مباحث تجارت بین المللی و به ویژه صادرات موفق عمل می

داشته باشید. مطالعه قوانین از الزامات این کار است. مهمتر از همه این موارد فعالیت عملی در زمینه 

عهد مالی را داشته باشد و در زمینه صادرات و واردات می باشد. شرکت بازرگانی که تجربه لازم در کنار ت

 مباحث گمرک دارای مشاوران متبحری باشد، مراحل دریافت مجوز صادرات را بسیار کوتاه می کند.
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گفت ابتدا محصول با ارزش  دیبا میریبه صورت مختصر در پاسخ به سوال چگونه مجوز صادرات بگ نیبنابرا

 .دیانتقال کالا باش یبه دنبال مجوز ها برا یابیکرده و بعد از بازار دیصادرات تول

  است ؟ یصادرات شامل چه موارد یکالا برا صیترخ -7

کالا از انبار گمرک  صیشود. ترخ افتیلازم در یماند تا مجوز ها یم یالملل کالا در انبار گمرک باق نیتجارت ب در

در مورد  یاطلاعات کاف دیبا دیباشند. اگر وارد حوزه صادرات شد یدر صادرات و واردات با هم متفاوت م

کار گمرک با برنامه  صیترخ د،یبسپار یرگانخود را به شرکت باز ی. اگر امور تجاردیکالا داشته باش صیترخ

 .دهد یکالا از گمرک بوشهر را انجام م صیمراحل مربوط به ترخ

مراحل ورود کالا به  دیبا صی. قبل از ترخمیرس یکالا م صیمجوز صادرات به بخش ترخ افتینحوه در انیجر در

برگه  افتیگمرک فراهم شده و انبار کردن کالا صورت گرفته باشد. محصول مورد نظر وزن شده و با در

توسط  ی. اظهارنامه گمرکستا تیکالا توسط واحد ترانز یبررس یشود. مرحله بعد یمخصوص در انبار وارد م

مربوط به حمل  یعلاوه بر برگه باسکول، اظهارنامه و برگه ها تی. واحد ترانزشودیم لیشرکت صادر کننده تکم

 .کند یم یبررس زیو نقل را ن

 یخروج کالا از گمرک فراهم م یبرا طیمجوز صادرات در بخش انبار گمرک، شرا افتیمراحل در انیاز ب بعد

 صیترخ طیامور شرا نیبا افراد مرتبط با ا ییکار و آشنا نیبا دارا بودن فرد متخصص در ا یشود. شرکت بازرگان

مرتبط  یاست که با پرداخت فاکتور ها نهیپرداخت هز ازمندین زیمرحله ن نیساده نموده اند. ا اریکالا را بس

 خروج کالا فراهم خواهد شد. طیشرا
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گردد و برای خروج کالا الزامی است. کپی در سیستم مرتبط ثبت می اظهارنامه گمرکی توجه داشته باشید که

وز رسمی برای صادرات، برگه تامین ارز و مجوز ثبت سفارش از جمله مهمترین مدارک کارت بازرگانی، مج

 .می باشد ترخیص کالا برای

 ایط ورود کالا به کشورهای مختلفشر -8

های گیریهای چندانی برای صادرات ندارد، اما کشورهای میزبان معمولا سختکشور ایران محدودیت

ترین دغدغه برای صادرکنندگان این است که برای ورود کالا به کشور مقصد بیشتری دارند. بنابراین مهم

عهده صادرکننده نیست، بلکه مشتری باید بررسی کند برای چه مجوزهایی باید اخذ شود. اما این مسئله به 

ها اقدام کند. مثلا در کویت ورود کالا به کشورش به چه مجوزهایی نیاز است و خودش هم برای اخذ آن

 .قانونی تصویب شده که محصولات تراریخته اجازه مصرف ندارند

واردات آن به این کشور ممنوع شده است. شود، و از آنجایی که کلوچه با روغن تراریخته تولید می

هایی را ندارند، اما واردکنندگان کویتی باید از این صادرکنندگان راهی برای اطلاع از تصویب چنین قانون

ها مسائل آگاهی داشته باشند. از سوی دیگر، از آنجایی که صادرکنندگان ایرانی به دلیل فقدان آزمایشگاه

توانند به مشتری اطمینان دهند که آیا در رسی چنین فاکتوری را ندارند، نمیو تجهیزات لازم، امکان بر

محصولشان از مواد تراریخته استفاده شده یا نه. برای حل این مشکل، صادرکننده باید نمونه محصولش را 

 .برای مشتری بفرستد تا او امکان واردات آن را در گمرک کشور خودش بررسی کند
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 بندی کالاهای صادراتیدسته -9

بندی کالاهای صادراتی از مباحثی است که بهتر است بعد از بحث پیرامون شرایط، اسناد و مجوزهای دسته

 :بپردازیم آن به صادرات کالا

کالاهایی هستند که صدور آنها نیاز به کسب مجوز ندارد. منظور از ضوابط، آن دسته قوانینی  : کالاهای مجاز

ایت آن برای صادرات برخی از کالاها ضروری است مانند ضوابط استاندارد ، گواهی بهداشت است که رع

 .انسانی و دامی و نباتی

پذیر است. بعد از اعلام موافقت اند که صادرات آنها با کسب مجوز امکانکالاهایی: کالاهای مشروط

 وزارت توسط گمرک به آن ابلاغ از عدب  شود وهای مربوطه که اصطلاحا موافقت کلی نامیده میوزارتخانه

ت،به مراجعه متقاضی صادرات کالا به وزارتخانه یا سازمان مربوطه موافق موضوع کالاهای صدور برای بازرگانی

 .برای اخذ مجوز موردی، نیازی نیست

 شرایط به توجه با تواندمی دولت و است ممنوع قانونا آنها کالاهایی هستند که صدور :کالاهای ممنوع الصدور

 .دنمای ممنوع را کالاها از بعضی صدور قوانین، رعایت با و زمانی خاص

های تخصصی می باشد که یا کشور مقصد و یاخریدار اعلام  مجوزها و گواهینامه درکشور مقصد گاهی نیاز به

 .این گواهینامه ها با اعتبار بین المللی توسط مشاوران معتبر ارائه می گردد.می کنند

دیگر مدارک لازم گواهی صادره در گمرک برای کشورهای تعیین شده از سوی دولت می باشد. مانند از 

برای چین. این گواهی ها باید از شرکتهای تعیین شده از اتاق بازرگانی و معتبر  COIبرای عراق ،  COC گواهی

 .باشد
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 نکات ضروری برای شروع تجارت -10

 :در ادامه ذکر می شود نکاتی که قبل از شروع صادرات باید در نظر بگیرید در مورددر ابتدا چند مطلب 

از جمله نکاتی که در زمان شروع فعالیت تجاری خود باید به آن توجه کنید این است که در نظر داشته باشید 

قوانین و که آیا محصول شما سود کافی برای پوشش هزینه های صادرات دارد یا خیر. همچنین شناسایی 

تواند فعالیت تجاری شما را تحت تاثیر قرار دهد نیز بسیار حائز استانداردهای خارجی )کشور مقصد( که می

اهمیت است. در برخی موارد شما نیاز به تغییر محصول خود برای مطابقت با رسومات فرهنگی بازار هدف 

 .ظر بگیریددارید. شما باید حفظ مالکیت معنوی در بازارهای خارجی را در ن

از جمله مزایایی که فعالیت صادرات میتواند به همراه داشته باشد: افزایش سود وگردش مالی، رقابت با 

بازارهای خارجی به شما امکان داشتن رقابت برتر در بازارهای داخلی را میدهد. کاهش تقاضا در بازارهای 

 .به خارج از کشور به تعادل دست یابد صادرات کالا داخلی می تواند از طریق

اقدام بعدی در مسیر شروع فعالیت صادرات شناسایی مشکلات ممکن در حوزه صادرات است. مشکلاتی که 

در زیر به آن اشاره شده است: وارد شدن به بازارهای خارجی ممکن است باعث عدم توجه کافی شما به 

ارهای داخلی شود. پرداخت پول توسط مشتریان خارجی ممکن با دشواری همراه باشد بنابراین باید نحوه باز

 .فروش خود را به درستی مشخص کنید
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 یریگ جهینت

صادرات یکی از فعالیت های مهم تجاری است که در طی آن یک کالای داخلی به نواحی فرامرزی ارسال می 

صادرات یک کالا بایستی مجوزهای مختلف را دریافت کنید تا تجارتتان قانونی باشد. اخذ مجوز شود. برای 

صادرات کالا اساسی ترین پیش نیاز یک تجارت فرامرزی است که برای این کار بایستی از تجربه و دانش کافی 

از مسائل پیچیده و بسیار فنی حقوقی است که  انعقاد قراردادهای صادراتی.در این زمینه برخوردار باشید

مراحل گوناگونی دارد و طی مراحلش آنچنان ساده نیست. در صورتی که پیرامون شرایط و مجوزهای صادرات 

  .کندترین قراردادها را برایتان تنظیم و طراحی میکالا نیاز به راهنمایی دارید، تیم حقوقی وینداد مطمئن

توانید درخواست تنظیم یا بررسی قرارداد را ثبت برای استفاده از خدمات حقوقی مانند تنظیم قرارداد می

کنید تا کارشناسان و وکلای حقوقی با شما تماس بگیرند و ضمن مشاوره تلفنی بهترین قرارداد را با توجه به 

 .درخواست شما تنظیم کنند

های خود داشته باشید تا در هر قرارداد استاندارد با ذکر شرایط و خواستهشود که به یک این امر باعث می

مرحله از اجرای آن یا در صورت بروز اختلاف با مشکلی مواجه نشده و بتوانید با استفاده از تضامین قراردادی 

 .از آن را مطالبه کنید

 

 هلدینگ دکتر سیدمسعود موسوی

 قسمت آموزش
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